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De nieuwe draadloze elements™ IC is het complete en betrouwbare 
obturatiesysteem van Kerr Endodontics (voorheen Sybron Endo) dat 
een downpack warmtebron met een backfill extruder combineert.  
Met elements™ IC behaalt u snel en eenvoudig nauwkeurige en 
voorspelbare klinische resultaten.

De betrouwbaarheid, nauwkeurigheid en 
voorspelbaarheid waar u op moet kunnen 
vertrouwen bij uw endo-behandelingen 

Email ons voor een praktijk-demo of meer informatie
info.benelux@kavokerr.com

• Inductief opladen: géén elektrische connectors tussen handstukken 
en basis;  een langere levensduur van de batterij

• Batterijen worden volledig opgeladen in minder dan 3 uur
• Backfill: behandeling van ten minste 16 kanalen op één lading bij de 

standaardtemperatuur van het apparaat, met behulp van aanbevolen 
instellingen

• Backfill-unit bevat nauwkeurige digitale temperatuurregeling met 
snelle verwarming en instelbaar verwarmingsbereik

• Downpack-unit is voorzien van aerogel-isolatie ter bescherming 
tegen hitte, comfortabel voor behandelaar en patient

• Ergonomisch ontwerp voor comfortabele en uitgebalanceerde grip
• Gutta-Percha patroon niveau-indicator, voor een betere planning 

van de procedure
• 360 ° -ring op beide handstukken voor controle en comfort
• Geschikt voor Continuous Wave™ en single motion downpack-obturatie
• Hoogwaardige 3D-obturatie van het wortelkanaalsysteem

Dental Advisor 2020 Product Award (5-star Award)*
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ADVERTENTIE

Dat je tot een bepaalde leeftijd fy-
siek groeit, is een feit. Hoeveel je de 
rest van je leven ook op persoonlijk 
vlak doorgroeit, is een keuze. Als 
je kijkt naar de natuur, zijn er in 
principe twee scenario’s denkbaar 
voor alles wat leeft: of iets groeit, of 
iets groeit niet. Wanneer een boom 
stopt met groeien, wat doet hij dan?
Spreker en schrijver Tony Robbins 
zegt het als volgt: “If something’s 
not growing, it’s dying”. Iets wat 
we ook zouden kunnen doortrek-
ken naar onszelf. Want als wij ons 
als mens niet meer ontwikkelen, is 
dat eigenlijk het begin van het afta-
kelingsproces.
Volgens zeggen dé reden dat som-
mige mensen na hun pensioen heel 
snel kunnen aftakelen. Wanneer je 
baan een van de weinige redenen 
is om iedere dag op te staan, en die 
vorm van vastigheid en zekerheid 
valt met een pensioen in één keer 
weg, wat moet je dan? Want leef je 
om te werken, of werk je om te le-
ven? Hoewel, als werk je passie is, 
hoef je eigenlijk nooit te werken… 
Om erachter te komen of hetgeen 
je doet je passie is, kan je jezelf 
twee uitdagende vragen stellen. 

Column

Misschien kom je tot de conclusie 
dat het tijd is voor een switch. An-
derzijds krijg je misschien juist de 
bevestiging dat je op de goede weg 
bent. Vraag jezelf af: wat wil ik nu 
echt in het leven? En als geld geen 
issue zou zijn, wat zou ik dan iedere 
dag van de week doen?
Hoe je het door sommigen gevrees-
de zwarte gat dan kan tackelen?  
Geniet, waardeer de kleine dingen 
in het leven, maar vergeet ook niet 
een (nieuwe) passie te vinden waar-
door je iedere dag een reden hebt 
om op te staan. Om datgene te doen 
wat je het liefst doet.
Als we mensen die gelukkig oud 
worden bestuderen, valt op dat zij 
over het algemeen iets hebben ge-
vonden om voor te leven. Om iedere 
dag wakker te worden voor iets dat 
de moeite waard is. Het doen van 
een goede daad of het helpen van 
ander kan daarbij heel veel voldoe-
ning geven. En dat kan al beginnen 

Stephan Tjiook

Groei

met het schenken van een glimlach 
aan een ander.
Rapper, cabaretier en ondernemer 
Ali B, die onlangs zijn platform ik-
wilgroeien.nl lanceerde, zegt er het 
volgende over: “Het leven is niet al-
tijd eenvoudig. Niet iedereen wordt 
een superster, niet iedereen is mil-
jonair. Toch geven veel mensen te 
snel op. En daardoor lukt er niks. 
Check eens bij jezelf: voel je de am-
bitie om iets vets te doen in je leven? 
Om alles uit jezelf te halen? Om de 
beste te worden in wat je wilt, als 
ondernemer, artiest, ouder of wat 
dan ook?” Of als tandarts, zou je 
hieraan toe kunnen voegen.
Ook Ali’s filosofie staat symbool 
voor één woord: groei. En wan-
neer groei plaatsvindt, vergeet dan 
ook vooral niet te genieten van de 
mooie momenten tijdens je reis.
Ditmaal ter afsluiting een quote 
van wijlen Jim Rohn, spreker en au-
teur: “You’re not a tree.” Daaraan zou 
ik mijn eigen (groei)variant willen 
toevoegen: “And if you choose to be a 
tree, then at least keep growing.”

Als founder van DNTSTRY University 
helpt tandarts-ondernemer Stephan Tjiook 
collega’s groeien in hun vak door middel 
van maandelijkse tandheelkundige mas­
terclasses met iedere keer een ander thema, 
gecombineerd met een stukje persoonlijke 
ontwikkeling. Meer info? Neem dan een 
kijkje op dntstryuniversity.com. 

De vraag naar mooie, natuurlijk wit-
te tanden groeit al jaren. Het blijkt 
echter dat veel patiënten het lastig 
vinden om een bleekbehandeling 
bespreekbaar te maken bij hun tand-
arts en dat is jammer! Cavex vond 
het daarom hoog tijd om duidelijk 
te maken dat bleken effectief, veilig 
en pijnloos kan, mits dit onder regie 
van de tandarts gebeurt. Dus niet via 
een ‘whitening winkeltje’ op de hoek 
van de straat, met een bleeksetje van 
internet of via een invasieve behan-
deling met facings. Om deze bood-
schap te verspreiden heeft Cavex een 
grootschalige campagne opgetuigd 
voor de consument: ‘Vraag het uw 
tandarts!’

De Cavex Bite&White tram
Vanaf maandag 22 juni reed de Ca-
vex Bite&White tram een maand 
lang via verschillende routes door 
Amsterdam en omstreken om de 
boodschap te verspreiden. Kijk op 
www.cavex.nl voor een video van 
de tram. De Cavex Bite&White tram 
toonde gezichten met een realis-
tisch resultaat van een natuurlijk 
wit gebit. De boodschap ‘vraag het 
uw tandarts’ stond centraal in zo-
wel Nederlands als Engels. 

Wat hebben we bereikt?
In vier weken tijd hebben honderd-
duizenden consumenten de tram 
gezien. In Amsterdam, maar ook op 
televisie en via social media. Daar-
mee heeft Cavex de consument die 
een bleekbehandeling overweegt 

duidelijk gemaakt welke eerste stap 
moet worden ondernomen, na-
melijk: informeer bij uw tandarts. 
Daarnaast heeft Cavex de dentale 
branche een boost gegeven door, in 
deze lastige periode met covid-19, 
patiënten te stimuleren weer naar 
de tandarts te gaan. 

Hoe verder? 
In navolging van de Cavex Bi-
te&White tram gaat Cavex de ko-

mende maanden nog veel meer 
activiteiten inzetten voor zowel de 
consument als de dentale profes-
sie. De whitening campagne wordt 
groots aangepakt en het bedrijf wil 
zowel tandartsen als de consument 
bereiken via verschillende kanalen 
als televisie, webinar en andere 
 kanalen. Houd Cavex daarom in de 
gaten voor meer informatie. 
Meer weten? 
Kijk op www.cavex.nl.  

Transparantie over tanden bleken

Oud goud voor goed doel
Oud goud en andere edelmetalen 
die vrijkomen na een extractie of 
verwijdering van een oude restau-
ratie behoren toe aan de patiënt. 
Maar die zit vaak niet te wachten 
om de resten mee te krijgen, zeker 
niet als de tandarts aangeeft er een 
goede bestemming voor te weten. 
Dan willen patiënten hun getrok-
ken kiezen of oude restauraties 
meestal graag afstaan.
Zo is er al jarenlang het Gouden Kro-
nen Plan van het Rode Kruis, waar 
inmiddels meer dan 250 Nederland-
se tandartspraktijken hun goud 
aan leveren. Het geld wordt onder 
andere ingezet om de hygiëne rond 
drinkwater en latrines te verbeteren 
en noodhulp te verbeteren na zware 
regenval en overstromingen die bij-
voorbeeld de Filipijnse stad Cebu re-
gelmatig teisteren. Het Rode Kruis 
geeft aan dat er levens gered wor-
den met veilig aangelegde latrines 
en een goed rampenplan. “Zo wordt 
een gouden kroon voor mensen in 
onder andere Cebu én voor uw pa-
tiënten ineens veel meer waard,” 
aldus het Rode Kruis.
Een ander initiatief is dat van tand-
arts Erik de Maijer uit Koedijk. Hij za-
melt al sinds 2008 geld in bij collega’s 
voor borstkankeronderzoek dat de 
organisatie ‘A Sister’s Hope’ initieert. 
Er wordt bijvoorbeeld grootschalig 
onderzoek naar voorlopercellen van 
kanker mee gefinancierd. De Maijer 

is zeer gemotiveerd om – voortijdi-
ge – sterfte aan borstkanker te voor-
komen omdat hij in zijn omgeving 
een aantal keer is geconfronteerd 
met de ziekte. Een op de zeven vrou-
wen krijgt ermee te maken. Vrijwel 
iedereen kent dus wel iemand met 
borstkanker. In 2019 zamelde hij bij 
collega-tandartsen een bedrag in 
van bijna 110 duizend euro. Dat geld 
wordt in zijn geheel overgemaakt 
naar A Sister’s Hope. Mooie initia-
tieven om aan mee te doen. 
Zie voor meer informatie: 
www.rodekruis.nl/onze-activi-
teiten/het-gouden-kronen-plan, 
www.tandengoudvoorborstkanker- 
onderzoek.nl of 
www.asistershope.org.  

Doe 
mee aan het Gouden Kronen 

Plan 

Dit meisje is 
goud waard
Wilt u de gouden kronen uit uw tandartsprak� jk een mooie bestemming 
geven? Doe dan mee aan het Gouden Kronen Plan van het Rode Kruis. 
Zo helpt u kinderen in landen als de Filipijnen. Zij hebben vaak al meerdere 
overstromingen en tyfoons meegemaakt. Met de opbrengst van uw kronen 
worden lokale noodhulpteams getraind en families geholpen om zich beter voor 
te bereiden op rampen. Stuur ook uw oude kronen op en help levens redden!

Meld uw prak� jk aan op 
www.rodekruis.nl/goudenkronen 

Mede mogelijk 
gemaakt door: 
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